
SALES MANAGER (m/w/d)

   Vollzeit  Bassum  Nächstmöglicher Zeitpunkt 

ÜBER UNS
KB.energy entwickelt und produziert Hochleistungs-Batteriespeicher im Megawattsegment, speziell für den dynamischen
Einsatz im Strom-Trading. Unsere Speicherlösung KB.eSAVE überzeugt durch außergewöhnliche Performance, Langlebigkeit
und höchste Energieeffizienz.
Als Full-Service-Partner begleiten wir unsere Kundinnen und Kunden über den gesamten Projektlebenszyklus hinweg – von der
Analyse und Planung, über Installation und Zertifizierung bis hin zur Betriebsführung und Optimierung der Handelsstrategie.
Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir ab sofort ein erfahrenes Vertriebstalent (m/w/d), idealerweise mit
Branchenkenntnissen im Bereich Batteriespeicher oder erneuerbare Energien.

DEIN NEUER JOB
Du akquirierst neue Kontakte und vertreibst den KB.eSAVE deutschlandweit in unterschiedlichen Segmenten auf Basis der
vielseitigen Einsatz- und Investitionsmöglichkeiten. Du analysierst den individuellen Bedarf der unterschiedlichen Zielgruppen
wie PV-, Windkraft- und Biogasanlagenbetreibern, Stadtwerken und Kommunen sowie Investorinnen und Investoren. In enger
Zusammenarbeit mit Technik, Projektierung und Geschäftsführung entwickelst Du passende Lösungskonzepte und begleitest
Interessenten vom ersten Gespräch bis zum Vertragsabschluss.

DEINE NEUEN BENEFITS
• Entscheidende Rolle in einem stark wachsenden Zukunftsmarkt (Energiespeicher / Flexibilitätsmärkte / Trading)

• Attraktive Vergütung mit leistungsbezogener Beteiligung

• Flache Hierarchien, schnelle Entscheidungswege und hoher eigener Gestaltungsrahmen

• Dienstwagen und moderner Arbeitsplatz

• 30 Tage Urlaub sowie Hansefit, Jobrad u.v.m.

DEIN PROFIL
• Du hast eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung und mehrjährige Erfahrung im B2B-Vertrieb, idealerweise im 

Umfeld Batteriespeicher, Energiehandel, erneuerbare Energien oder Infrastrukturprojekte

• Professionelles, überzeugendes Auftreten sowie Freude an beratungsintensiven, technisch-wirtschaftlichen 
Lösungskonzepten

• Sehr gutes Verständnis für wirtschaftliche Kennzahlen und Investitionsentscheidungen

• Hohe Eigenmotivation, strukturierte Arbeitsweise und Lust, Verantwortung zu übernehmen

• Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands

DEINE ANSPRECHPARTNERIN
Larissa Petruzzelli
Assistentin der Geschäftsführung

lp@kb.energy

04241-8048919-15
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